[bookmark: _GoBack]Как продавать ДОРОГО и МНОГО одновременно?

Алгоритмы работы Вы получите 17 и 18 ноября  2018 года (начало 10.00) на тренинге                               Андрея Куршубадзе для предпринимателей в Рекреационном центре «Чудо Ферма» (Ардатовский район, д. Суподеевка)

​Что необходимо изменить в системе продаж, чтобы увеличить продажи компании не только количественно, но и качественно и начать продавать не только много, но и дороже чем у конкурентов? 

На тренинге Вы получите новые знания о том, как добиться в Вашей компании роста маржинальных продаж и сразу применить эти знания и техники на практике!
В программе тренинга:

[image: ▪] Ключевые ошибки бизнес-процесса продаж, которые мешают продавать ДОРОГО и МНОГО
[image: ▪] Алгоритм-стандарт продаж — новое направление в продажах. Меняем роботизированные скрипты и поднимаем эффективность.
[image: ▪] KPI показатели. Какими они должны быть, чтобы отдел продаж и маркетинга продавал ДОРОГО и МНОГО одновременно.
[image: ▪] Как внедрять изменения в отделе продаж для улучшения конкретных финансовых показателей
[image: ▪] За что следует перестать платить отделу продаж
[image: ▪] Обучение системе подбора персонала в продажах по 20-ти параметрам личности, которые трудно поддаются изменению
[image: ▪] Работа с кейсами участников: все инструменты разберем на примерах Ваших компаний.

Андрей Куршубадзе – вице-президент по продажам международной̆ компании GLOBUS, проектный бизнес-консультант по продажам с опытом личных продаж 17 лет, бизнес-тренер года в области продаж 2015, 2016 гг., эксперт в области деловых переговоров.

Стоимость участия: бесплатно. Мероприятие финансируется и проводится по заказу Центра поддержки предпринимательства РМ

[image: 📝]Запись на мероприятие: 89271732722, 89520704873 Екатерина Сыщикова, sischik@rambler.ru
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